
Clique aqui para 
entrar na versão 
demo



Características e Funcionalidades

"Será que estou a escolher o relatório certo?“

"Estão aqui todos os dados?“

"Quantos relatórios tenho que tirar para conseguir uma visão sobre 
Produtos, Clientes e Vendas?“

"Não quero analisar nenhum relatório construído por ninguém!“

Este é o ecrã principal, dividido em 3 áreas:

VENDAS | CLIENTES | DOCUMENTOS

Basta clicar em cada área para entrar nos 
dashboards e navegar nos dados apresentados



BARRA DE INDICADORES

ACESSO À HOMEPAGE

MENU DE NAVEGAÇÃO

Em todas as páginas encontrará uma barra de 
indicadores e a opção de regressar ao menu 
inicial através do acesso à homepage.

Em todas as páginas encontrará um menu de 
navegação para selecionar a dimensão de 
análise.



Vendas

Esta é a página de vendas. Poderá selecionar 
a página através dos ícones acima do menu de 
navegação.



Vendas

Basta manter o cursor 
imóvel em cima do mês 
para o qual se pretendem 
observar mais detalhes



Num só gráfico várias perspetivas de análise



Clicando em montante, 
analisam-se os dados 
mensais.



Clicando em variação, 
analisam-se os dados de 
variação mensais, em 
Euro.



Clicando em % variação, 
analisam-se os dados de 
variação mensais, em 
percentagem.



• Para filtrar informação, basta clicar em cima do 

item que se pretende filtrar (neste caso mês de 

Julho).

• Afeta todos os gráficos no ecrã.

• Para desativar o filtro basta clicar em qualquer 

zona fora do gráfico



Ao passar com o rato sobre um gráfico, surgem 

estes dois comandos, permitindo, através do

símbolo abrir o gráfico e visualizar em 

pormenor a sua informação.



Para voltar à página anterior, basta clicar em 

“voltar ao relatório”.



Esta é a página de top vendas. Poderá 
selecionar o top a analisar, bastando, para isso, 
clicar em 3 | 5 | 10 | 15 | 20, dependendo da 
informação que pretenda analisar.

Poderá também selecionar o mês de análise.



Esta é a página de análise geográfica, permite 
selecionar o país e o mês, para uma análise 
mais detalhada da informação.



Permite também desdobrar a informação, 
bastando clicar no sinal “+”.



Esta é a página de fluxo de clientes.

Clicando em          a informação aparece em forma 

de gráfico.



Análise gráfica do volume de vendas de clientes 

novos/ recuperados versus clientes a recuperar.

Clicando aqui, obtemos a informação da 

ficha do cliente, para um contacto mais 

rápido.



Rapidamente se envia um email ou se 

contacta telefonicamente, através do detalhe 

de contacto do cliente.



Esta é a página de documentos emitidos.



Esta é a página de segmentação de produtos.

Após a realização da segmentação, a informação 
relativa a produtos ganha uma nova dimensão, 
permitindo extrair o detalhe das vendas sob o ponto de 
vista de segmentos de produtos mais/menos vendidos.



Esta é a página de segmentação de clientes.

Após a realização da segmentação, a informação 
relativa a clientes ganha uma nova dimensão, 
permitindo extrair o detalhe das vendas sob o ponto de 
vista de segmentos de clientes com mais/menos 
volume de vendas associado.



Esta é a página de relação de segmentação de 
produtos/clientes.

Esta análise permite extrair informação de detalhe qual 
o segmento de produto mais vendido a um 
determinado segmento específico de cliente.



Muito para além de um código

BI MExE – Metodologia Experimental para Empresas

BUSINESS

INTELLIGENCE


